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持株会社のビジネスモデル

ひろぎんホールディングス
始動します！

［持株会社体制におけるグループシナジーの発揮］
新たなグループ経営形態のもと、グループ一体経営及びグループ内連携を更に強化するとともに、
グループ各社の特長・強みを活かすことで、グループシナジーの極大化を図ってまいります。

1月
ひろぎん保証 ひろぎんカードサービス
完全子会社化

※持分法適用関連会社 ※持分法適用関連会社

6月
ひろぎん証券
完全子会社化

現
状

株 主
広島銀行

ひろぎんビジネスサービス
ひろぎん証券

しまなみ債権回収
ひろぎんリートマネジメント

ひろぎんキャピタルパートナーズ
ひろぎんカードサービス

ひろぎん保証
ひろぎんリース※

非連結子会社（3社）

持
株
会
社
設
立
後

ひろぎんホールディングス
株 主

広島銀行
ひろぎんビジネスサービス
ひろぎんリートマネジメント

ひろぎんカードサービス
ひろぎん保証

非連結子会社（3社）
ひろぎん証券

しまなみ債権回収
ひろぎんキャピタルパートナーズ

ひろぎんリース※

8月
ひろぎんリートマネジメント設立

4月
ひろぎんリースによる
ひろぎんオートリースの吸収合併

ポテンシャル（経済規模・成長機会等）のある広島を中心とした地元4県（岡山・山口・愛媛）マーケットにおいて、業務軸及び顧客軸の深化・拡
大を図るなか、地域社会・お客さまのあらゆる課題の解決に徹底的に取り組み、地域の発展に積極的にコミットすることで、経営理念を実現し、グ
ループの持続的成長を図ってまいります。

他社との差別化（競争優位の源泉）

地域社会・お客さまとの
リレーション

顧客軸の
深化・拡大

業務軸の
深化・拡大

地域社会・お客さま
からの評価

地域の発展・
お客さまの成長

＝

SDGs達成への貢献

● これまでのグループ一体経営の取組み

▶︎ 
持
株
会
社
体
制
移
行
の
流
れ

マーケット（投資家・株主）
からの評価

グループの持続的成長
● 収益力強化
● 安定した経営基盤確立
● 企業価値向上
   （株主還元の充実）

持株会社体制移行
を通じた業務軸の

更なる拡大

の提供
ソリューション

4月
広島銀行による

ひろぎんウェルスマネジメントの
吸収合併

7月
ひろぎんビジネスサービスによる
ひろぎんビジネスサポートの
吸収合併

地域における
更なる

リスクテイク

2020年10月１日

経営理念（経営ビジョン）

お客さまに寄り添い、
信頼される

〈地域総合サービスグループ〉
として、

地域社会の豊かな
未来の創造に
貢献します
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2020

グループの持続的成長

経営理念の実現

地域の発展・お客さまの成長への貢献お客さまの課題解決に向けた
あらゆるソリューションの提供

ひろぎんホールディングス
始動します！ 株式会社 ひろぎんホールディングス

（Hirogin Holdings，Inc．）

グループ各社が今まで築き上げてきたブランドである“ひろぎん”を冠す
ることで、当行グループの持株会社であることを明確化するとともに、
当行グループの一体感の更なる醸成や市場人気の一層の向上を図ると
いう想いを込めています。�

行動規範

お客さまに寄り添い、信頼される〈地域総合サービスグループ〉として、
地域社会の豊かな未来の創造に貢献します

ひろぎんホールディングスは、5つの行動規範に基づいて、
地域社会と共に共通価値を創造し、持続可能な社会の実現に努めます

地域社会と共に歩み、その発展に積極的に貢献します1

商号に込めた想い

経営ビジョン

お客さまの視点に立って考動し、
豊かな人生と事業の成長に貢献します2

企業価値の持続的な向上に努めます3

誰もが健康で明るく働きがいのある企業グループをつくります4

高いレベルのコンプライアンスを実践します5

経営理念（経営ビジョン＋行動規範）

4月
ひろぎんキャピタルパートナーズ設立

多様化・複雑化・高度化する
お客さまニーズに対し、非金融分野を含め、

あらゆる課題の解決に徹底的に取組む
『地域総合サービスグループ』

を目指します。

地域の発展に積極的にコミット

2020年10月
持株会社体制に移行

預貸金ビジネスを中心とした従来の金融分野への取組みに加
え、更なるニーズの高まりが想定される相続・事業承継支援及
びエクイティビジネス等を強化するなか、グループのあらゆる
機能と他社・他業態とのアライアンスを活用し、非金融分野を
含めたソリューション提供を進めてまいります。

今後の収益拡大イメージ

銀行

銀行
以外

伝統的な金融業務に係る収益
（貸出金利息等）

法人・個人のお客さまに対する
コンサルティング業務に係る収益等

グループ会社収益等

● グループ全体の収益額に占める構成比イメージ

収益拡大の成長ドライバー業務軸及び顧客軸の深化・拡大

リレーション

ソリューション

グループのあらゆる機能とアライアンスを活用し、
非金融分野を含めたソリューションを提供

事業性評価

世帯の資産管理
(資産形成・運用含む)

ニーズ
の把握

法人の
お客さま

個人の
お客さま

安定した経営基盤の確立に向けた収益構造の改革

● グループ会社機能の活用
● 他社・他業態との
　 アライアンスの活用

● 相続・事業承継対策支援
● エクイティビジネス
● 都市再開発支援・観光振興
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